
       С 1 ноября 2015 года Компания  ввела новые сроки хранения и учёта начисленной скидки по условиям 

Маркетинг - Плана.  Теперь товарная скидка действительна в течение 6 месяцев. И уже 1 мая 2016 года 

пройдёт первое списание скидки, начисленной в октябре 2015 года и ранее. Введённый срок хранения не 

распространяется на выплаты по заключенным агентским договорам. 

       Файл, содержащий список скидок к списанию, включен в ежемесячный отчет, предоставляемый в СЦ из 

центрального офиса. Имя файла spisanie.txt  формат файла текстовый, просмотр открывается с помощью 

«блокнота». 

 

 

 

В документе содержатся две колонки: 

 «Пред.спис»  - это скидки, срок действия которых истекает в следующем месяце, и в течение 

текущего месяца дистрибьюторы еще могут ими воспользоваться 

  «Списание» - это  скидки которые уже списаны в текущем периоде, так как не были использованы в 

течении 6-ти месяцев. 

 

Так же может сложиться ситуация, когда в результате списания у дистрибьютора в графе «Скидка текущая» 

установится скидка со знаком минус. Это возможно в том случае, если у дистрибьютора скидка в программе 

АпиМЛМ в СЦ была меньше, чем по данным Компании. В этом случае необходимо сверится с расшифровкой 

по скидкам, и произвести корректировку в программе АпиМЛМ.  

 

 

Порядок подключения списанных скидок в программе АпиМЛМ: 

(пункты 1 и 2  уже итак выполнялись вами ранее, и приводятся для того чтобы выстроить 

последовательность действий) 

1. Загрузить отчет из центрального офиса по ссылке которая была выдана вам ранее, и поместить этот 

отчет в папку MLM\MENEDGER\М_ГГ_\GON 

Примечание: Если после этих действий, при распаковке отчета, программа выдает сообщение о том, что 

файлы отчета из центрального офиса не обнаружены, то скорее всего имя файла не соответствует тому 

которое запрашивает программа. Например браузеры при многократном скачивании файла добавляют в конец 

файла цифру: 222-gon.zip, 222-gon(1).zip, 222-gon(2).zip и так далее. Внимательно следите, чтобы в имени файла 

отчета не было лишних символов! 



2. Выполнить опцию «Сервис –> Филиал –> Распаковать отчет из ЦО –> Основной отчет», далее 

программа предложит подключить скидки, затем откроется окно, в котором, выполнив пункт 

«Импорт скидок», можно произвести подключение начисленных скидок. 

3. Выполнить опцию «Сервис –> Филиал –> Подключение информации по списанию скидок». Откроется 

следующее окно: 

 

Далее нажать на кнопку «Произвести подключение информации по списанию скидки», подключение 

может занять некоторое время, после чего появится окно с информацией: 

 

После выполнения данной операции в разделе «Информация» по Дистрибьютору заполнятся поля 

«Предвар. к списанию» и «Скидка к списанию». А также текущая скидка каждого представителя будет 

автоматически уменьшена на сумму скидки к списанию. 

 

Так же в папке MLM\MENEDGER\М_ГГ_\GON будет находится файл протокола spisanie-protokol.txt, 

в котором можно будет посмотреть, какие скидки списались в этом месяце 

 

4. Выполнить опцию «Сервис –> Филиал –> Ведомость по филиалам» 

В результате в папки отчетов для каждого филиала, помимо начисленных скидок, добавится файл  

spisanie.txt который будет содержать скидки к списанию только для данного филиала. 



 

 

5. Выполнить опцию «Сервис –> Филиал -> Объединение скидок по филиалам» 

6. Выполнить опцию «Сервис –> Филиал –> Упаковать отчеты для филиалов» 

7. Отправить упакованные отчеты филиалам, которые аналогично выполняют пп. 1-3 

8. Для контроля выдачи скидок, отмеченных к списанию можно воспользоваться опцией 

«Представитель –> База заказов по новому –> Отчет по списанию скидки» 

 

 


